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Warum Kita- und Schulfotografie? 

•  Spaß am Fotografieren – die Arbeit mit Kindern 
•  Zeitmanagement 
•  Mehr Kunden – größerer Markt 
•  Kundengewinnung 
•  Gute Fotos machen 
•  Individuelle Fotos machen 
•  Studio: kontrollierte Bedingungen 
•  Zeitloser Bedarf – Tradition 
•  Geld verdienen 



Marktgröße in DE  

Kindergärten 
•  Über 3.577.000 Kinder in 
•  644.899 Einrichtungen 
 

Schulen 
•  Über 2.796.000 Kinder in Grundschulen 
•  Über 2.225.000 Kinder in Gymnasien 
•  Über 999.000 Kinder in integrierten Gesamtschulen 
•  Über 816.000 Kinder in Realschulen 
•  Über 85.000 Kinder in freien Waldorfschulen 
 



Umsatzpotenzial 

Kindergarten 
•  80 Kinder x 27 Euro pro Kopf = 2160 Euro Umsatz 

•  Ø bei 70% Kaufquote und 42 Euro pro Bestellung 

 
Grundschule 

•  350 Kinder x 18 Euro pro Kopf = 6.300 Euro Umsatz 

•  Ø bei 60% Kaufquote und 31 Euro pro Bestellung 
 

Spitzenwert:  
3.280 Euro! 

 

Spitzenwert:  
9.100Euro! 

 



Geringe technische Hürden 

Kindergarten & Grundschule 
•  1 Mobiles Studio =  

•  Hintergrundsystem 

•  2 Blitzlampen + Lichtformer 

•  Sitzmöbel 

•  Kamera 

•  Zubehör 

Weiterführende Schule 
•  1 Mobiles Studio je 350 Schüler  
 

Investition:  
ca. 2.300 – 2.900 Euro 

 



Einfache Abwicklung über eigenen Onlineshop 



Einfache Abwicklung über eigenen Onlineshop 



Vorbereitung der Akquise 

Adressliste 
•  Recherche über das Internet 
•  Tabelle oder Datenbank (Software) 
•  Zeit & Geduld 
 

Webseite 
•  Ansprechendes Portfolio mit Kinderfotos 

•  Einfacher, bezeichnender Name 

•  Übersichtlicher Aufbau 

•  Kontaktmöglichkeiten 

•  SEO 
 

Drucksachen 
•  Flyer / Broschüre 
•  Visitenkarte 
•  Anschreiben 
•  Preisliste 

Online Material, Software 
•  Preisliste (PDF) 
•  E-Mail Text 
•  Funktionierende Links 
•  Muster-Album im Onlineshop 
•  Softphone 



Praxis: Adressliste 



Praxis: Webseite 



Praxis: Drucksachen 



Praxis: Drucksachen 



Möglichkeiten der Akquise 

Termin 

Telefon 
 
 

Post 
 
 

E-Mail 
 
 

vor Ort 
 
 



Praxis: E-Mail Newsletter 

Newsletter2go.com  |  Mailchimp ....  
 
 



Praxis: Post 



Praxis: Telefonakquise 

 
 Die Schulfotografen - Ulrich Brothagen & Team 
 Zur Alten Börse 79 • 12681 Berlin 
  
 Ulli: +49 (0)172 8137 496 
 Torsten: +49 (0)176 680 75 108 
  
 E-Mail: ulrichbrothagen@mac.com 
 Web: www.schulfotografen.one  

 Der Schule entstehen keine Kosten. Die Eltern können aus einer Vielzahl von Fotoprodukten  
 Ihre Bilder aussuchen und selbst bestellen. Es gibt keine Mindestbestellmenge und kein   
 Abnahmezwang. Die Produkte werden an die gewünschte Adresse geliefert, so wird die Schule  
 entlastet und braucht keine Mappen verteilen und Abrechnungen durchführen. 

Preisliste Grundschule
Name Format	 Preis	in	Euro
Abzug:	Premium	HD	Ma1 10	x	15	cm 3,75
Abzug:	Premium	HD	Ma1 13	x	19	cm 4,05
Abzug:	Premium	HD	Ma1 20	x	30	cm 4,95
Abzug:	Premium	HD	Ma1 20	x	30	cm 4,45
Passbilder	4er-Set	 Ma1 4,95
FotosEcker	8er-Set Ma1 6,15
FotosEcker	16er-Set	 Glanz 6,50
FreundschaLs-Set Ma1 6,25
Poster:	Premium	SaEn 40	x	60	cm 19,85
Fotodownload	Einzelfoto Digital	in	Originalgröße 7,75
Fotodownload	alle	Fotos	 Digital	in	Originalgröße 57,50
Sparpakete	(Sets)
Klassik	-	Kita Anzahl	Fotos 19,75
Abzug:	Premium	HD	Ma1	10	x	15	cm 2
Abzug:	Premium	HD	Ma1	13	x	19	cm 1
Abzug:	Premium	HD	Ma1	20	x	30	cm 1
FotosEcker	16er-Set	Ma1 1
Super	-	Kita 37,50
Abzug:	Premium	HD	Ma1	10	x	15	cm 4
Abzug:	Premium	HD	Ma1	13	x	19	cm 2
Abzug:	Premium	HD	Ma1	20	x	30	cm 1
FotosEcker	16er-Set	Ma1 1
FreundschaLs-Set	Ma1 1
Fotodownload	Digital	in	Originalgröße 1
Magnete:	4er	Set	rechteckig	Ma1 1



Das Telefonat 

Arbeitsumgebung 
•  Ruhig  
•  Gedimmt 
•  Headset 
•  Ergonomischer Platz  
•  Getränk 

 

Gesprächsleitfaden 
•  Stichpunkte 

•  Geübt – aber nicht „auswendig gelernt“! 

•  Korrekturen sofort umsetzen 

Einstellung: gelassene Euphorie 
•  Optimistisch 

•  Fokussiert 
•  Sich gut fühlen 
•  Ein „Nein“ ist kein Drama! 
 



Das Telefonat 

Der Einstieg 
•  “Hallo, hier ist Torsten Krone.“ 

•  „Ich habe eine Frage. Vielleicht können Sie mir ja weiter helfen?“ 

•  „Wer ist für mich die richtige Ansprechpartnerin für das Thema Fotos?“ 

 



Das Telefonat 

Die Vorstellung 
•  “Ich bin Fotograf, aus Potsdam, und habe mich auf die Schul-Fotografie spezialisiert.“ 

•  „Mein Anliegen ist, dass ich den Eltern schöne, moderne Fotos von ihren Kindern 
anbieten möchte und gleichzeitig die Kita entlaste. Bei mir gibt es nämlich keine 
Mappen, für die Sie Geld einsammeln müssen.“  

 

 

Der Einwand / die Reaktion 
1.  “Wir haben einen Fotografen.“ 

2.  „Wir haben schon einen Termin.“ 

3.  „Wir machen keine Fotos (mehr).“ 

4.  „Das klingt gut.“  

 

 



Das Telefonat 

Die Einwandbehandlung 
1.  “Wir haben einen Fotografen.“ 

1.  „Das ist schön. Sind Sie zufrieden mit dem letzten Fototag gewesen oder gab es 
Punkte, die besser hätten laufen können? 

2.  „Wir haben schon einen Termin.“ 

1.  „Das freut mich für Sie. Ich hoffe, Sie haben einen guten Fototag. Ich möchte 
Ihnen trotzdem gern unverbindlich meine Unterlagen schicken –  an welche E-
Mail Adresse kann ich die senden?“  

3.  „Wir machen keine Fotos (mehr).“ 

1.  „Oh. Warum denn nicht – gab es dafür einen bestimmten Grund?“  

4.  „Das klingt gut.“  

1.  „Das freut mich. Sind Sie zufällig gerade an einem Rechner mit Internet? Ich 
würde Ihnen gern meine Webseite zeigen, damit Sie sich einen Eindruck 
verschaffen können.“ 

 

 



Ablauf des Fototages – QR-Tagging 



Ablauf des Fototages – QR Karten 



Ablauf des Fototages – ADV 



Ablauf des Fototages – Anmeldung zum Fototag 

•  Fotograf legt Auftrag und Kennwort an 
•  Eltern melden ihr Kind zum Fototag selbst 

an 
•  QR-Karten mit Namen und Gruppe 

aufgedruckt 
•  DSGVO konform 

 



Ablauf des Fototages 

1.  Geht in die einzelnen Klassen und bittet die Lehrer*innen, die Namen der Kinder je 
auf eine Kennwortkarte zu schreiben (bei Klasse 1-2) – ältere Kinder machen das 
selbst 

2.  Die einzelnen Klassen kommen zu euch ins mobile Studio 
3.  Erklärt kurz, dass die Karte den Eltern gegeben werden muss 
4.  Fotografiert  

1.  Erst das Kind mit der Kennwortkarte 

2.  Dann das Kind 

3.  Die Kinder nehmen die Kennwortkarte mit  

1.  Alternative: Sammelt die Kennwortkarten und bittet die Lehrer*in 
die Karten auszuteilen à soll in die Postmappe des Kindes 

 



Ablauf des Fototages 



Ablauf des Fototages 



Ablauf des Fototages 



Ablauf des Fototages 

120 x 60 x 50 



Ablauf des Fototages 



Torsten Krone 
torsten.krone@fotograf.de 



Vielen Dank! 
support@fotograf.de 

torsten.krone@fotograf.de 
 


